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Die Giiste sind zunéchst mal er-
staunt, wenn sie von Karin Be-
cker erfahren, dass es ihr bei
der Homeparty nicht in erster
Linie darum geht, den prisen-
tierten Magnetschmuck zu ver-
kaufen. ..Es ist mir egal, ob Sie
heute Abend etwas kaufen™,
lautet der ehrlich gemeinte Be-
griiBungssatz der internationa-
len Marketingdirektorin. ..Ich
will, dass Sie sich gut beraten
fithlen und wir zusammen Spal
haben.” Der Clou: Die Leute
kaufen trotzdem.

inter diesem Beratungs-
erfolg steht bei der ge-
lernten Floristin eine

tiefe innere Uberzeugung, die sie
den Partygasten mit groer Glaub-
wilrdigkeit vermnitteln kann. Denn
Karin Becker war einmal sehr krank.
Heute ist kaum nachvollziehbar,
dass die Powerfrau deshalb vor
einigen Jahren ihren geliebten Blu-
menladen in der Néhe von Pader-
bom aufgeben musste. Die Prog-
nosen der Arzte waren alles ande-
re als ermunternd, aber Karin Be-
cker hat es geschafit, .zur groflen
Uberraschung der Mediziner”,
Inzwischen hat Karin Becker
gine Fiille an Erfolgsstorys in ihrem
Repertoire, aber am (berzeugend-
sten kommt ihr eigenes Edebnis
bei den Gasten an, Dass sie heute
villig ohne die vorausgesagten le-
benslangen Kortison-Einnahmen
auskommt, beeindruckt tief, zumal
die charmante Westfilin Gber die
Ausstrahlung des blithenden Le-

Homeparty ohne Kaufzwang

Karin Becker setzt bei Energetix Bingen auf kompetente Beratung

seine Ausstrahlung. Schon wenn
Karin Becker zu Beginn einer jeden
Homeparty ohne grofe Erklirung
an jeden Gast ein Schrmuckstiick
zum Probetragen verteilt, werden
Besitzwiinsche wach. Zusammen
mit der spielensch nachwollziehbar
gewordenen Magnetkraft ist die
Bereitschaft grof, den Schmuck

Immer einen Blick aufs Rekrutieren: Karin Becker in Aktion bei der
Homeparty.

bens verfigt. ,Die Leute wollen
Geschichten héren”, weil} sie aus
mehrjdhriger Erfahrung. Wer dann
nach skeptisch ist, wird durch die
so genannten Energietests zu-
mindest verbliifft. Gleichgewichts-,
Finger- und Massagetests stehen
auf dem Programm und erzielen
doppelte Wirkung: Die Gaste sind
beeindruckt vom frappierenden
Vorfiihreffekt, und spétestens ab
diesem Zeitpunkt ist das Eis ge-
brochen und die Party verduft bei
bester Laune aller Teilnehmer.

Ideales Homeparty-Produkt

Meben der gefiihlten Energie trégt
ein weiterer Faktor zur guten Party-
laune bei: Der Designschmuck aus
Bingen begeistert spontan durch

einmal auszuprobieren, womit der
von der Top-Vierkduferin angestreb-
te Effekt erreicht ist: durch die Be-
ratung in bester Partyatrnosphire
den Kunden selbst und eigenstén-
dig zur Kaufentscheidung kormmen
zu lassen. Bei alledem hat Karin
Becker immer einen Blick auf die
nachste Homeparty-Buchung und
auf das Rekrutieren neuer Ver-
triebspartner, wobei die Besonder-
heit des Produkts wiederum eine
wichtige Rolle spielt: Wer die Qua-
litdt des Schmucks erlebt, kann
sich gut vorstellen, als Schmuck-
und Wellnessberater tétig zu sein,
weil die Wertigkeit des Schmucks
auf das Berufsbild ausstrahlt” So-
bald die erfahrene Vertriebspart-
nerin splrt, dass bei einem Gast

Auf die Hunde gekommen: Freizeit mit den beiden Jack Russels.

ein entsprechendes Interesse auf-
kommt, greift automatisch die ver-
innerdichte TAFT-Formel: Telefonie-
ren am folgenden Tag" Karin Be-
cker ruft an und wird in ihrer Veer-
mutung fast immer bestatigt: .Mir
geht einfach nicht aus dem Kopf
dass Sie an einer Tatigkeit in der
Schmuckberatung interessiert sind.”
Uber 500 Mal haben solche und
dhnliche Akquisegespriche zum
Einschreiben eines neven Partners
gefihrt. Auch Anschlussbuchun-
gen von Homepartys funktionieren
nach diesem Schema. Bis auf zwei
Monate im Voraus ist der Kalender
mit Buchungen gefillt. Und wenn
unter den Gésten zum Beispiel die
Inhaberin eines Autchauses oder

Impulse fiir das Trainingskonzept
in Willingen.

eines Nagelstudios ist, ist quasi vor-
programmiert, dass Kann Becker
mit ihrem attraktiven Schmuck-
stand zum néchsten Tag der offe-
nen Tir eingeladen wird,

Fir solche Aktionen haben die
Vertriebspartner von Energetix Bin-
gen freie Bahn und werden mit
speziellem Werbemateral und
Gastgeberangeboten unterstiitzt.

«Es gibt halt kein Headquarter in
Ubersee, das uns Vorschriften
miacht und uns nur in engen Gren-
zen arbeiten lasst. Eher im Gegen-
teil: Das Untemnehmen greift unse-
re Anregungen auf und bestarkt
uns in unseren Aktionen. Wir ma-
chen heute eine Homeparty und
sind morgen auf der Messe®, so
Karin Becker, die beide Instrumen-
te beherrscht. Drei bis vier Horme-
partys pro Woche sind die Regel
und wenn die Sponsorin ihrer
zweiten und dritten Linie auf die
Springe hilft, auch schon mal bis
zu acht. Die Wochenenden sind
dann fast immer mit Messen und
Events gefillt. Gut, dass Ehemann
Klaus bei diesem Fulltime-Job mit-

: Karin Becker beim Jahresauftakt

zieht. Seit Oktober 2008 ist der
Maschinenbautechniker hauptbe-
ruffich an der Seite von Gattin Karin
als Schmuckberater titig, nachdem
er aus der Perspekiive der Manner-
domane Maschinenbau dem The-
ma Schmuck anfangs eher skep-
tisch gegeniberstand. Kurz vor der
anstehenden BefGrderung hat er
seinen Beruf nach 15 Jahren auf-

gegeben; zu einem Zeitpunkt, als
die Krise noch nicht in aller Munde
War.

Aus Skeptikern werden
Superverkiufer

Heute weil} Klaus Becker, dass sei-
ne Entscheidung goldrichtig war.
Denn von den 60 Beschaftigten
aus seinem frilheren Betrieb, ei-
nem Automobilzulieferer, sind in-
awischen sieben ohne Job. . Die nf
ich alle in den nachsten Tagen an
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zent; dhnliche Ergebnisse werden
fir den Februar erwartet, Karin
Becker macht auf einen weiteren
Aspekt der aktuellen Wirtschafts-
lage aufmerksam: ,Mit nur einer
Homeparty pro Woche ist leicht
ein Monatseinkommen von 400
Euro zu erzielen, Wir stellen fest,
dass die Leute heute offener sind
fidr Anregungen, sich etwas neben-
her zu verdienen. Und wir wissen
ja, dass im Direktvertrieb schon so
manche steile Kamere aus der
Nebentdtigkeit heraus entstanden
ist. Fiir uns heiflt das: Noch mehr
Leute ansprechen als vorher und
auf die Moglichkeit des eigenen
Geschifts aufmerksam machen.
Unser diesem Aspekt sehen wir die
Knise eindeutig als groRe Chance.”

Direktvertrieb mit
Leidenschaft

Die Dankbarkeit fir den berufli-
chen Erfolg, aber auch fiir das ge-
sundheitliche Wohlbefinden ver-
anlassen Karin und Klaus Becker
immer wieder zu Aktivitdten im
Charity-Bereich. So unterstitzen sie
die Aktionen von Energetix Bingen
zur Hilfe von Aidswaisen in Stdafr-
ka und haben in anderen Projek-
ten selbst Patenschaften (ibemom-
men. Und so manche Familie, die
sich in einer Notlage befindet, hat
sich in der Vergangenheit iiber eine
finanzielle Unterstiitzung gefreut
und vermutlich gewundert, nie-
mals den Namen des Spenders er-
fahren zu haben. Die groflen Win-
sche der Beckers, die in ihrer knapp
bemessenen Freizeit Entspannung
mit den beiden Jack Russels su-
chen, haben ebenfalls mit dem
Thema Schmuck zu tun. Einen da-
von, die Anschaffung eines repra-

- BINGEN

Ehemann Klaus: seit Oktober 2008 an der Seite von Karin Becker.

und mache sie zu Schmuckbera-
temn’, kiindigt er an, wobei ihm klar
ist, dass er bei den Metallfacharbei-
tern zundchst einmal Uberzeu-
gungsarbeit [eisten muss. Aber
Klaus Becker weiB aus eigener Er-
fahrung, dass gerade aus anfing-
lichen Skeptikern die besten Ver-
kdufer werden. Wer einmal Uber-
zeugt worden ist, der kann auch
andere (iberzeugen. Eines der zur-
zeit wichtigsten Argumente leben
die Beckers selbst vor: Von Krise
keine Spur, eher im Gegenteil. Das
Partygeschéft brummt mit einem
Umsatzplus im Januar von 150 Pro-

sentativen Wohn- baw. ,Schmiuck-
mobils®, haben sich die Beckers
soeben erfillt. Der aweite Wunsch
ist von erheblich griferer Dimen-
sion. Karin Becker, die als Mitglied
des Steuerungsteamns das zentrale
Trainingskonzept des Unterneh-
mens mitgestaltet: Wir wollen auf
einem groflen Grundstick ein
Haus mit riesig viel Platz fir Schu-
lungsrdume und auch fiir diverse
Freizeitmdglichkeiten der Trainings-
teilnehmer” Den Zeitplan fiir die
Realisierung des Projekts haben
die Direktvertriebler aus Leiden-
schaft natdrlich schon aufgestellt.



